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Yritys toimii oikein, kun sen tulos paranee
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Tuottavuutta voidaan lisata

Tekniselld tuottavuudella, tehokkaammat koneet, tietokoneet, ohjelmat,
muut tekniikat

Tyontekijoiden tuottavuudella, saadaan aikaan enemman tuloksia
lyhyemmassa ajassa

Johdon tuottavuudella, tehokkaampi liikkeenjohto

Jarjestelmia ja toimintatapoja kehittamalla lisataan tuottavuutta kaikilla
kolmella osa-alueella

Kaikkia kolmea osa-aluetta tarvitaan, jotta kannattavuus paranee.

VO



Yleisessa mielella tuottavuus tarkoittaa
oikeiden asioiden tekemista oikealla tavalla
oikeaan aikaan ja oikean pituisen ajan.

Tuottavuuden tarkein tekija on ajankaytto.
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Menestyvan johtamisen yksi tarkein tunnuspiirre on
SUUNNITELMA

Onko minulla asioille selkea tarkeysjarjestys?

Onko minulla kirjoitetut suunnitelmat paamaarilleni?
Pystynkd ehdottoman paattavaisesti noudattamaan

suunnitelmaani valittamatta, mita muut sanovat, ajattelevat
tai tekevat?
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Menestyvien yritysten ja yksiloiden jatkuvan kehityksen
vhteinen nimittaja on seuranta ja palaute

Toiminnanohjauksen ja mittausjarjestelman laatiminen
pakottaa johtajat selkeyttamaan paamaaransa.

Mittaaminen voi paljastaa, etta paamaaria pitaa muuttaa tai
paamaarat ovat jopa vaaria.

Seuranta on ainoa tapa tietaa, milloin yritys tai johto on
harhautunut valitsemaltaan tielta.

Seuranta on my0ds ainoa tapa tietaa, kuinka kaukana ollaan
paamaarista.
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Jokaisella yrityksella omat haasteensa
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3K Savo Oy:n tiedolla johtamisen kumppani on 4Straction Oy

straction

Tilanne- ja
tulevaisuuskuva

Sidosryhmien seuranta
Trendit ja ilmiot
Tulostaulut ja mittarit

Tietolahteet ja integraatiot
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Esimerkki kannattavuuden seurannasta

Tulostaulut

Oletusnakyma

Ohjausnakymat
(= 1. Talous
0. Talouskooste
1. Talousyhteenveto
2. Tilikauden ennuste
© 3. Kannattavuus
kateraportti

Kayttokateprosentin kehitys
ja vertailu edellisvuoteen

Liikevaihto ja operatiiviset
kustannukset

Tiivistetty tuloksen
tilannekuva

4. Rahoitus

6. Tulos- ja tasenakyman eri
versioita

Ei kategorioitu

Analysointityokalut
Asiakkaat ja tuotteet
Karttanakyma

Kyselytulokset

Tiedon jakaminen

Raportit ja halytykset

3. Kannattavuus

Luonut: Risto Matikainen 1.1.2018, Viimeksi muokattu: 1.1.2018

Liikevaihto ja operatiiviset kustannukset
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Tiivistetty tuloksen tilannekuva
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2. Paljonko asiakkaat
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Esimerkki tulevaisuuden ennakoinnista

&7 Business Simulator
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Simulointi numeroina
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Esimerkki pilottiasiakkaasta
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